Die MedWell-Konditionen

Zertifizierung

Voraussetzung fiir die Zertifizierung als MedWell-Partner-Arzt
ist die Selbstverpflichtung des Arztes auf die Qualitéts- und
Fairnessanforderungen der ,Optimierten Individualmedizin®
durch Annahme des Partner-Arzt-Vertrages. Die Zertifizie-
rungs-Gebiihr betrdgt DM 100,- fiir Einzel- und Gemein-
schaftspraxen sowie DM 500,- fiir Praxisnetze, Genossen-
schaften und hnliche arztliche Verbiinde.

Dienstleistungs-Gebiihr
Die Gebiihr fiir die Inanspruchnahme
der MedWell-Leistungen betragt
3,0% des Privat-Umsatzes bei GKV-
Versicherten (mindestens aber DM
100,- pro Quartal) und ist viertel-
jahrlich zu entrichten. Bei Abrech-
nung iiber eine MedWell-Abrech-
nungsstelle werden zusdtzlich 2,4%
des Umsatzes erhoben, zzgl. einer
Pauschale von DM 2,50 je Rechnung.
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Bitte einsenden an :

MedWell Gesundheits-AG
Im Winkel 1-5
51145 Koln

Fon 022 03/101 68-0
Fax 022 03/101 68-90

Mail info@medwell.de
Net www.medwell.de

Arzt-Hotline
01805/468-468 (12 Pf/30 Sek.)

med§well

GESUNDHEITS -AG

Private Zusatzversicherung

Die beiden Kernelemente des MedWell-Konzepts sind zum
einen die klare Abgrenzung von Kassen- und Privatmedizin
und zum anderen das Angebot der so definierten privat-
medizinischen Leistungen in einer bundesweiten Qualitats-
gemeinschaft von MedWell-Partner-Arzten. Eine dritte
Komponente des MedWell-Konzepts, von der wir uns erhebli-
che Synergieeffekte versprechen, besteht in der Entwicklung
und dem Angebot einer Palette von MedWell-spezifischen
privaten Zusatzversicherungs-Tarifen.

Mit der Definition einer ,Optimierten Individualmedizin®
jenseits der budgetierten Kassenmedizin schafft MedWell die
entscheidende Voraussetzung fiir die Entwicklung entspre-
chender ambulanter Zusatztarife. Die kiinftige MedWell-spe-
zifische Produktfamilie privater Zusatztarife soll z.B. folgen-
de Angebote umfassen:

» wichtige Individuelle Gesundheits-
leistungen im Bereich von Vorsorge
und Pravention (z.B. grofRer Gesund-
heits-Check-up, erweiterte Krebsvor-
sorge, Vorsorge-Mammographie, Haut-
krebs-Vorsorge, Glaukom-Vorsorge),

© Schutz vor budgetbedingter Ratio-
nierung in der Krankenbehandlung
(z.B. bei Labordiagnostik und
bildgebenden Verfahren),

@ Schutz vor budgetbedingter
Rationierung in der Arzneimittel-
versorgung,

@ privatmedizinisches Praxis-Service-
Upgrading (,,First-Class-Service”:
2.B. kurzfristige Terminvergabe,
geringe Wartezeiten).

med sW@” - Qualitat und Vertrauen in der Privatmedizin

Mehr Gesundheit durch
eie Medizin

Information fiir Arzte



Das MedWell-Konzept

Mit der Gesundheitsreform 2000 ist die Budgetierung in

der ambulanten Patientenversorgung nochmals verscharft
worden. Durch diese Einschrankungen kann in der Kassenme-
dizin haufig nur noch ein suboptimaler Behandlungsstil an-
geboten werden, der hinter den medizinischen Méglichkeiten
zuriickbleibt. Damit ist in Deutschland die Zwei-Klassen-
Medizin in Teilbereichen bereits Realitat.

Unternehmensziel der MedWell Gesundheits-AG ist daher der
systematische Aufbau eines privatmedizinischen ,Zweiten
Gesundheitsmarktes”, der den 72 Millionen Kassenpatienten
die Optionen einer budgetfreien , Optimierten Individual-
medizin” er6ffnen soll. Die Chancen des wachsenden
privaten Gesundheitsmarktes kénnen nur auf der Grundlage
eines klar strukturierten Konzepts fiir Patienten und Arzte
erschlossen werden.

Die MedWell Gesundheits-AG entwickelt eine solche Infra-
struktur fiir den ,,Zweiten Gesundheitsmarkt”. Qualifizierte
MedWell-Partner-Arzte bieten eine optimierte medizinische
Behandlung ohne budgetbedingte Einschrankungen an. Mit
der Selbstverpflichtung auf eine qualitdtsgesicherte und faire
Privatmedizin baut MedWell eine Qualitatsmarke fiir Kompe-
tenz und Vertrauen in der Medizin auf. Die MedWell-Tarife fiir
private Zusatzversicherungen komplettieren den Schutz vor
budgetbedingter Rationierung von Gesundheitsleistungen.

Als MedWell-Partner-Arzt profitieren Sie unmittelbar vom
innovativen MedWell-Konzept. Sie werden zunehmend unab-
hangig von den Kassenbudgets und
befreien sich aus dem ethisch frag-
wiirdigen Rationierungsdruck.

Deshalb: Entscheiden Sie sich fiir
MedWell. Werden Sie Partner-Arzt.

e

Dr. med. Lothar Krimmel
Vorstand der MedWell Gesundheits-AG

Eine Partnerschaft mit MedWell hat fiir Sie zahlreiche Vorteile:

Der MedWell-Newsletter und die
MedWell-Kundenzeitschrift informie-
ren Sie und Ihre Patienten dem-
ndchst tiber wichtige Entwicklungen
in der Privat- und Komfortmedizin.

MedWell stellt Ihnen arztgruppen-
spezifisch Materialien fiir die Anspra-
che Ihrer Patienten zur Verfiigung.

Sie konnen unsere Telefon-Hotline
fiir Fragen zu Individuellen Gesund-
heitsleistungen, Arzneimittelver-
ordnungen und Kostenerstattung
nutzen.

MedWell unterstiitzt den Partner-Arzt
in Fragen zur Abgrenzung von
Kassen- und Privatmedizin.

Als zertifizierter Arzt werden Sie in
die Liste der MedWell-Partner-Arzte
aufgenommen.

 Als Partner-Arzt nehmen Sie an den
MedWell-Vertragen iiber die ambulan-
te Zusatzversicherung bei Kassen-
patienten teil.

@ MedWell iibernimmt auf Ihren
Wunsch die Abrechnung der Privat-
leistungen bei Kassenpatienten.

© Sie partizipieren mit MedWell am
kiinftigen Image unserer Qualitdts-
gemeinschaft als Anbieter einer
vertrauenswiirdigen Privatmedizin.

med swell - mehr Gesundheit durch budgetfreie Medizin

So werden Sie Partner-Arzt

MedWell mochte insbesondere tiberdurchschnittlich qualifi-
zierte und entsprechend erfolgreiche Arzte als Partner-Arzte
gewinnen. Unsere Partner-Arzte sollen maximal motiviert
sein, jenseits der budgetierten Kassenmedizin den Patienten
eine aulergewdhnlich gute drztliche Qualitdt anzubieten.
Unser Ziel muss sein, dass die Qualitdtsgemeinschaft der
Partner-Arzte unter dem Markennamen med§well bundesweit
zum Inbegriff fiir eine faire und qualitativ hochstehende
Privatmedizin wird. Daher miissen die Partner-Arzte inshe-
sondere folgende Bedingungen erfiillen:

® Angebot einer durchgehend fairen
Privatmedizin hinsichtlich Beratung,
Indikationsstellung und Abrechnung,

® auf Wunsch des Patienten Beratung
iiber die Moglichkeiten einer budget-
freien, optimierten Behandlung im
Krankheitsfall,

@ arztliche Fortbildung von mindestens
40 Stunden pro Jahr in von Arztekam-
mern oder Berufsverbdnden anerkann-
ten Veranstaltungen,

® gehobene Praxis-Ausstattung und
Verfiigharkeit einer Praxis-EDV.

Ja, ich méchte MedWell-Partner-Arzt werden und mich
am Aufbau eines ,Zweiten Gesundheitsmarktes” jen-
seits der budgetierten Kassenmedizin beteiligen.
Bitte senden Sie mir die Aufnahme-Unterlagen zu.

Name : Vorname :
StraRe :

PLZ/Ort :

Telefon : Fax :

Arztliche Fachrichtung :
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